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ご好評につき26年度下期も開催！

「社内で新規事業が立ち上がらない…」「社内で新規事業が立ち上がらない…」
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おススメ
対象者
おススメ
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・これから新規事業に取り組む事業会社の方
・新規事業の促進に課題を抱える事業会社の方
・これから新規事業に取り組む事業会社の方
・新規事業の促進に課題を抱える事業会社の方

“勝てる”
ビジネスモデル策定

“勝てる”
ビジネスモデル策定

・ビジネスモデルの検討に課題を抱える
　事業会社の方
・取り組むテーマが確定している事業会社の方

・ビジネスモデルの検討に課題を抱える
　事業会社の方
・取り組むテーマが確定している事業会社の方
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クール開催！クール開催！26年度は計        クール開催！
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募集クール！
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勝てるビジネスモデル勝てるビジネスモデル勝てるビジネスモデルその悩みをその悩みを

に変えませんか？に変えませんか？

異業種交流も！
異業種交流も！
異業種交流も！

下期
Dojo
Start
参加募集開始！下期
Dojo
Start
参加募集開始！下期 Dojo
Start
参加募集開始！

過去クール参加実績　　　名以上！

26年度下期クール 参加受付開始！
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26年度は企業の状況に応じた　26年度は企業の状況に応じた　





コース　　　コース　　　



　　　　　　
に進化！　　　　　　
に進化！26年度は企業の状況に応じた　   コース　　　  　　　　　　 に進化！２２２ (Start/Next)(Start/Next)(Start/Next)
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日付 内容(14:00～17:00)

1/19
（火）

2/2
（火）

2/16
（火）

3/2
（火）

3/18
（木）

住所
〒460-0008 
愛知県名古屋市中区栄3-18-1 ナディアパーク4F主催 一般社団法人 中部圏イノベーション推進機構

下期Innovators
Dojo
Startプログラムスケジュール下期Innovators
Dojo
Startプログラムスケジュール下期Innovators Dojo
Startプログラムスケジュール

講師の紹介講師の紹介講師の紹介 「事業創造の力で世界を変える」

講師：合田ジョージ氏
株式会社ゼロワンブースターホールディングス/取締役

株式会社ゼロワンブースター/代表取締役

理工学修士・MBA。大手×グローバル×スタートアップの最前線を横断し

てきた事業創造の専門家。

東芝・村田製作所で国際アライアンス、技術営業、マーケティングを経験

した後、Nobot社では海外展開を主導。KDDIグループによるM&A後は海

外戦略部長としてグローバル事業をリードした。

現在はゼロワンブースターでコーポレートアクセラレーターを運営し、企

業とスタートアップの共創を推進。アジアを中心とした国際的なイノベー

ション・エコシステム構築に取り組む。行政・大学・企業での講演・ワー

クショップも多数。

・応募多数の場合、期日前に応募を締め切らせていただく場合がございますので、お早めにお申し込みください。
・参加チームの人数は2～5名まで。（同一企業からの複数チームの参加可）
・内容は今後変更となる場合がございますのであらかじめご了承ください。
・各回の間に課題がございます。プログラム受講期間は事前にスケジュール確保を推奨します。
・課題提出はGoogleフォーム、事務連絡はSlackで行います。事前のアカウント発行をお願いいたします。

（2027年1月〜3月）（2027年1月〜3月）（2027年1月～3月）

program@garage-nagoya.or.jp

110,000110,000110,000

お申し込みはWEBから！

https://garage-nagoya.or.jp/event/23575/

円/チーム円/チーム円/チーム
税込

2027.1.8 まで

お問合せはメールでも！

INNOVATOR’S
GARAGEだからこそできる特別価格！INNOVATOR’S
GARAGEだからこそできる特別価格！INNOVATOR’S GARAGEだからこそできる特別価格！

220,000220,000220,000
円/チーム円/チーム円/チーム
税込ガレージ

会員

ガレージ
非会員
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Day1｜誤解を解き、成功の前提をつくる！


〜事業づくりの『正しいスタートライン』を知る〜
多くの人がつまずく「事業アイデアの勘違い」や「思い込み」を丁寧にほぐし、
事業成功のために必要な“正しい考え方・前提”
を短時間でインストールします。
ここを押さえれば、あなたの事業づくりは大きく加速します！
※講義後に懇親会あり（参加任意）

Day1｜誤解を解き、成功の前提をつくる！   〜事業づくりの『正しいスタートライン』を知る〜
多くの人がつまずく「事業アイデアの勘違い」や「思い込み」を丁寧にほぐし、�事業成功のために必要な“正しい考え方・前提”
を短時間でインストールします。�ここを押さえれば、あなたの事業づくりは大きく加速します！
※講義後に懇親会あり（参加任意）

Day2｜事業テーマ設定ワークショップ（1）〜大きな事業の見つけ方・市場を調べる本当の理由〜
なぜ市場を調査すると事業成功率が上がるのか？

大きな事業につながる“構造の見立て方”を実践的に学びます。
「自分のアイデアが事業になりうるか？」が見えてきます。

Day2｜事業テーマ設定ワークショップ（1）〜大きな事業の見つけ方・市場を調べる本当の理由〜
なぜ市場を調査すると事業成功率が上がるのか？
 大きな事業につながる“構造の見立て方”を実践的に学びます。
「自分のアイデアが事業になりうるか？」が見えてきます。

Day4｜事業テーマ設定ワークショップ（3）〜戦略的模倣×独自性で、事業案をつくりあげる〜
成功する事業の共通点を分解し、「戦略的に真似る」思考法を習得。

その上で、あなた自身の強みや視点を融合し、実現可能性の高い事業案へ落とし込みます。
“アイデアが事業の形になる”
ダイナミックな1日。

Day4｜事業テーマ設定ワークショップ（3）〜戦略的模倣×独自性で、事業案をつくりあげる〜
成功する事業の共通点を分解し、「戦略的に真似る」思考法を習得。
 その上で、あなた自身の強みや視点を融合し、実現可能性の高い事業案へ落とし込みます。
“アイデアが事業の形になる” ダイナミックな1日。

Day3｜事業テーマ設定ワークショップ（2）〜市場・業界・競合を読み解くリサーチ術〜
「市場ってどう見るの？」「競合はどこまで調べるの？」という疑問をスッキリ解決。

事業の勝ち筋を見つけるための、プロが実際に使うリサーチ方法を体験します。
“机上の空論で終わらない調査スキル”が身につく1日。

Day3｜事業テーマ設定ワークショップ（2）〜市場・業界・競合を読み解くリサーチ術〜
「市場ってどう見るの？」「競合はどこまで調べるの？」という疑問をスッキリ解決。
 事業の勝ち筋を見つけるための、プロが実際に使うリサーチ方法を体験します。
“机上の空論で終わらない調査スキル”が身につく1日。

Day5｜DEMODAY　磨き上げた事業案を仲間・メンターに向けてプレゼンテーション
フィードバックを通じて、事業化への次のステップがクリアに見えてきます。
※発表会に後懇親会あり（参加任意）
※同じ職場の方聴講推奨

Day5｜DEMODAY　磨き上げた事業案を仲間・メンターに向けてプレゼンテーション
フィードバックを通じて、事業化への次のステップがクリアに見えてきます。
※発表会に後懇親会あり（参加任意） ※同じ職場の方聴講推奨
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